
DIGITALES SCHAUFENSTER OSTBELGIEN

Vorstellung der neuen Webseite „www.ichkauflokal.be“

Der lokale Einzelhandel unterliegt, verstärkt durch die gegenwärtige Corona-Pandemie, einem 
starken Wandel. Die zunehmende Digitalisierung und der wachsende Online-Handel sind heute 
aus dem Einkaufsverhalten der Kunden nicht mehr weg zu denken.

Die neue digitale Plattform www.ichkauflokal.be soll den Handel  

und das Einkaufsverhalten deshalb regionaler und ostbelgischer gestalten!

Die ostbelgische Geschäftswelt erhält mit 
ichkaufokal.be eine digitale Plattform, auf 
der die Einzelhändler und Unternehmen 
sich und ihre Produkte oder Dienstleistun-
gen mittels eines Steckbriefs präsentieren 
sowie vor allem ihre digitalen Verkaufs- & 
Kontaktmöglichkeiten (z.B. Website, Web-
shop, Social-Media-Präsenz, ...) verlinken 
können. 

Es handelt sich hierbei um eine Über-
sichts-Website, ein sogenanntes „digi- 
tales Schaufenster“, ostbelgischer Geschäf- 
te und Unternehmen - in einer ersten Ver-
sion ohne konkrete Verkaufsabwicklung/ 
Webshop. Ziel ist es, eine Darstellung von 
Geschäften und Unternehmen in der Re-
gion zu schaffen, die online präsent sind.

 ANMERKUNG:  Jedes Geschäft welches sich auf der Website eintragen will,  
muss demnach mindestens einen Online-Kanal haben, worüber es erreichbar ist  
bzw. worauf man von der Website aus verweisen kann (d.h. eigene Website, Facebook, 
Instagram, Webshop, WhatsApp, … ).

WWW.ICHKAUFLOKAL.BE – WAS IST DAS?



WIE FUNKTIONIERT’S?

MEHRWERTE & VORTEILE DER WEBSITE

Der Hauptanziehungspunkt der Website ist eine Freitextsuche nach Stichworten („tags“) und die 
Auflistung der Händler/Unternehmer mit ihren entsprechenden Produktkategorien sowie digitalem 
Angebot und Kanälen.

Der Besucher soll direkt die Möglichkeit haben, ein spezifisches Produkt, eine Marke, eine Branche oder 
auch einen Händler über die Suchfunktion oder das Auswählen verschiedener Filter (z.B. Produktkategorien 
und Orte) zu finden, z.B. ich suche „Mode“ in der Gemeinde Büllingen.

Die Hervorhebung der vorhandenen digitalen Kanäle der Händler ist ein Alleinstellungsmerkmal 
der Website, die so versucht die Online-Präsenz der Geschäfte und Unternehmen mit dem Offline-
Handel zusammenzubringen.

Darüber hinaus sollen die eingetragenen Händler von gemeinsamen saisonalen Aktionen  
(z.B. zu Muttertag, Weihnachten, ...) und Kampagnen profitieren, die koordiniert umgesetzt werden. 

MEHRWERTE ONLINE (via Webseite):
- Inspiration / Entdecken neuer Geschäfte
-  Suche nach Informationen (Marke, vorhandene 

Produkte, Abhol- und Liefermöglichkeiten, ...)
- Produkt- & Anbietervergleich
- Direkte Kontaktaufnahme

MEHRWERTE OFFLINE (d.h. im Geschäft):
- Individuelle Beratung & Service
- Einkaufserlebnis
- Abholung
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KATEGORIENSUCHE
Lokal kaufen? Hier finden Sie alle ostbelgischen Händler nach Ort und Branche sortiert. Jeder Einzelne freut sich auf Ihren Besuch!

Auto-Motorrad-Fahrrad 

Beauty & Gesundheit 

Bücher, Druck- & Schreibwaren 

Deko- & Geschenkartikel 

Haus & Garten 

HoReCa 

Informatik & Elektronik 

Lebensmittel & Tiernahrung 

Fashion 

Multimedia 

Optiker 

Andere

Aktionen, Gewinnspiele & Rabatte von Händlern nicht verpassen!

Email eintragen Sich im Newsletter anmelden

FILTER 

ANGEBOT

Online-Shop

Lieferung

Abholung

KATEGORIE

Auto-Motorrad-Fahrrad

Beauty & Gesundheit

Bücher, Druck- 
& Schreibwaren

Deko- & Geschenkartikel

Haus & Garten

HoReCa

Informatik & Elektronik

Lebensmittel & Tiernahrung

Fashion

Multimedia

Optiker

Andere

GEMEINDE

Amel

Büllingen 

Burg-Reuland

Bütgenbach

Eupen

Kelmis

Lontzen

Raeren

St.Vith

Toaster 

Profil anschauen

Cook-Art 
Eupen

Online Shop

Elektro Linden 
Bütgenbach

Profil anschauen Profil anschauen

Elektro Koch 
St.Vith

Profil anschauen

Niederau 
Eupen

Profil anschauen

Leffin Elektronics 
Eupen

Birnbaum 
Eupen

Profil anschauen

Profil anschauen

EPS 
Büllingen

Anzeigen

Bezahlung: Bargeld

Bezahlung: Mastercard

Bezahlung: VISA

Suchfilterfunktion mit Eingabe 
von Schlagwörtern

Auflistung der Geschäfte

Link zum Händler-Steckbrief

Auswahl verschiedener Filter

Händler 1

Händler 1

Händler 1

Händler 1

Händler 1

Händler 1



GEWINNSPIEL BEI REGISTRIERUNG

ALS HÄNDLER REGISTRIEREN

www.ichkauflokal.be/registrieren/

SCAN 
ME

Mittels eines Online-Formulars können sich Einzelhändler, Dienstleister und Unternehmen für die 
Plattform registrieren. Neben Kontaktangaben werden auch Informationen zu Produkten, Branchen 
und zu den Online-Kanälen abgefragt.

Antworten Sie im Online-Registrierungsformular auf folgende Fragen:

- Warum sollten Kunden bei Ihnen einkaufen?  
- Was macht ihr Geschäft/Unternehmen besonders?

Die 10 originellsten Aussagen erhalten ein kostenloses 
Shooting von einem professionellen Fotografen.  
Die dabei entstandenen Bilder werden für Ihre 
Geschäfts-Profilseite auf ichkauflokal.be und im  
Rahmen anderer Kommunikationsmaßnahmen 
verwendet. Sie erhalten ebenfalls die Fotos zur Nutzung 
auf ihren eigenen Marketingkanälen.

Die Deadline für die Teilnahme an diesem Gewinnspiel 
ist der 13. Februar 2022, 23.59 Uhr. Über diesen 
Zeitraum hinaus ist eine Registrierung als Händler auf 
der Website weiterhin möglich, nur das Gewinnspiel 
läuft dann nicht mehr.
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Europäischer Landwirtschaftsfonds für die Entwicklung des ländlichen Raums: Hier investiert Europa in die ländlichen Gebiete.

KONTAKT

PARTNER & BETEILIGUNG

Weitere Informationen erhalten Sie bei den Mitarbeitern der WFG Ostbelgien:

Catherine Jungbluth:  087 568 201    catherine.jungbluth@wfg.be    
Marc Derwahl:  087 568 201    marc.derwahl@wfg.be

Die großen finanziellen Posten wie die Realisierung und Bewerbung der Website werden über 
ein LEADER-Projekt getragen. Bis zum Ende der Projektlaufzeit (Dezember 2022) sind die 
Nutzung der Plattform sowie die damit verbundenen Werbemaßnahmen für die Geschäfte und 
Projektpartner somit kostenlos. 

Nach Abschluss der finanzierten Pilotphase gibt es jedoch Fixkosten (z.B. Hosting) und personelle 
Zeitaufwände zur Pflege der Website, die getragen werden müssen, wenn die Plattform über 
diesen Zeitpunkt hinaus Bestand haben soll.  Hierzu ist es dann notwendig, mittel- und langfristig 
ein finanzielles Beteiligungsmodell der Partner und/oder Händler zu definieren.

Die Kosten können derzeit noch nicht konkret beziffert werden. Ausschlaggebend hierfür sind u.a. 
der Erfolg der Website und die Anzahl teilnehmender Händler/Dienstleister.

Es handelt sich um eine gemeinsame Initiative folgender Partner und Gewerbevereinigungen:


